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Sao Paulo é o proximo destino da
Mostra do Imobiliario Portugués

A divulgagao do imobilidrio portugués no Brasil foi um sucesso. A organizagao esta a
preparar a expansao da iniciativa a outras cidades.

Susana Correla

Captar investimento brasileiro para o
mercado imobilidrio portugués: eisa
missao da Mostra do Imobilirio Por-
tugués (MIP), cuja primeira edigio,
realizada de 6 a 9 de dezembro no
Rio de Janeiro, se revelou “um autén-
tico” sucesso. E, por isso, a organiza-
30 ja estd a preparar a expansio da
iniciativa a outras cidades. Sio Paulo
é o proximo destino.

Foi ha um ano que surgiu a ideia
de criar esta iniciativa, “quando fo-
mos desafiados por alguns clientes a
desbravar novos mercados i procura
de novos clientes para os seus em-
preendimentos em Portugal”, conta
Guilherme Grossman, diretor de ma-
rketing e vendas da Consultan, uma
das entidades responsaveis pela or-
ganizacio da MIP, em parceria com
a Camara Portuguesa de Comércio e
Induistria do Rio de Janeiro (CPCI-R])
€a WL Partners.

Desde o inicio, foi consensual que
“deveriamos explorar os BRIC’s”
(grupo de paises formado por Brasil,
Russia, India, China e, recentemente,
Africa doSul), havendo, desde logo, a
“forte convicgio de que o Brasil seria
uma excelente aposta para o merca-
do portugués”. E, a escolha do Rio
de Janeiro para palco de estreia do
MIP foi quase natural, nio s6 por a
Consultan ter a sua génese na cidade,
mas também “pelo elevado nivel de
relacionamento que possuimos nesta
cidade, pelo momento econémico
que o Rio vive, tendo recebido um
volume de investimento superior a
200 bilibes de reais”, aliado ao facto
“do nosso parceiro ser a CPCI-R), que
possui um acesso privilegiado a co-
munidade luso-descendente”.

Uma iniciativa que, desde logo,
contou com uma forte adesio junto
dos operadores de mercado, com-
provando a importancia deste tipo
de iniciativas para fazer frente i si-
tuacdo que o mercado atravessa atu-
almente. Assim, do lado da oferta,
a MIP contou com a adesdo de “15
promotores de renome com projetos
de elevada qualidade, para além da
participagdo das cimaras municipais
de Lisboa e de Caminha, os apoios
da PLM], do Turismo de Portugal, da
AICEP e do Consulado de Portugal
no Rio de Janeiro», A Caixa Geral de
Depasitos patrocinou o evento, ten-
do estado presente no local comum
ca do financiamento imobiliario.

Sublinhando que “a realidade su-
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Visto Gold desperta interesse
junto dos brasileiros

A obtengéo do Visto Gold excelente iniciativa para
(autorizagdo de residéncia atrair capital para o mercado
para investimentos portugués e que podera
imobilidrios no valor igual ou influenciar de forma muito

superior a 500.000 euros)
também j estd a despertar
ointeressedos investidores

positiva aintencdo de compra
de alguns investidores.E, na
MIP tivemos inimeros clientes

brasileiros para o nosso pals. gque nos procuraram coma
Na ética daguele responsével, intengéo de adquirir um imével
esta “foi sem divida uma e obter o Visto Gold".

perou bastante e de forma muito po-
sitiva as nossas expetativas”, Guilher-
me Grossman diz que “o balango foi
muito positivo, creio que abrimos o
mercado brasileiro para Portugal”. E,
face a este sucesso, “acho que agran-
de maioria das empresas presentes
teré interesse em estar presente em
novas edi¢oes e, certamente, novas
empresas deverdo aderir também”,
acredita Guilherme Grossman.

Além de Sio Paulo, que ira rece-
ber o evento “em data a definir entre
Abril e Maio de 2013”, a organizacio
ja tem “convites para realizar a MIP
em Recife, Belo-Horizonte e Brasi-
lia, onde ja temos alguns parceiros e
contactos institucionais para realizar
0 evento. Ainda ndo temos agenda
para estes locais, mas sio sem divida
potenciais candidatos 3 realizacio
da MIP, devido a forte presenca da
comunidade portuguesa, a ligagio
aérea com Portugal e o grande desen-
volvimento econémico que apresen-
tam”, remata o diretor de marketing
e vendas da Consultan.

Embora o foco esteja para ja no
Brasil, a organizagio da MIP continua
atenta a outros mercados potencial-
mente compradores. Tanto que, ao
mesmo tempo qlie estava a ser prepa-
rada esta primeira edigio da MIP, foi
também iniciada “uma incurséo pelo
mercado russo, onde ja estivemos
mais do que uma vez este ano, par-
ticipando de exposicdes imobiliarias
e em reunioes com agentes locais”.

Ao longo dos quatro dias a MIP
recebeu mais de 800 visitas, das
quais “uma grande percentagem
com real interesse de compra” re-
fere o responsavel da Consultan. E,
foram vérios perfis de compradores
que ali marcaram presenca, expli-
ca, “desde investidores i procura de
oportunidades de rentabilizacio e
rendimento mensal, a aposentados
que desejam vir morar em Portugal,
€Omo empresarios que querem ter
um pouso na Europa a pregos com-
petitivos tanto para trabalho como
para lazer”. Em relagfio a procura,
na sua generalidade “centrou-se nos
centros metropolitanos de Lisboa e
Porto para apartamentos entre Tl
e T3, tendo ne entanto alguns pe-
didos para quintas e palicios em
outras regides do pais”. Na genera-
lidade dos casos, “os clientes que-
rem vir a Portugal antes de fechar
negocio, para ver primeiro os imé6-
veis”, havendo ji “diversas marca-
¢hes de visitas para os proximos me-
ses”, garante Guilherme Grossman.




