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Algumas correntes alegam que o comércio global coloca em risco o crescimento econdmico doméstico,
ameacando postos de emprego locais, sendo por isso mais conveniente fechar os mercados a concorréncia
internacional. Porém, dados mais recentes mostram claramente que as economias abertas crescem mais
rapido do que as fechadas, que a exportacdo e a internacionalizacdo das empresas € fundamental para
trazer crescimento econdmico aos paises, impulsionando o crescimento das PME’'s. As peguenas empresas
gue comercializam internacionalmente crescem mais rapidamente, pagam melhores saldrios e criam mais
empregos. Apesar da sua presenca crescente nas cadeias de valor globais, as PME s ainda enfrentam
barreiras no acesso a mercados globais.

Muitas vezes, as PME s nao tém tempo, orcamento ou conhecimentos internos para lidar com algumas
das dificuldades e riscos inerentes ao comércio internacional: por exemplo, no que diz respeito a
complexa burocracia nas fronteiras.

Para fazer face a estas e outras dificuldades que sdo verdadeiros obstaculos ao livre comércio além-
fronteiras, a Camara de Comércio Internacional cria regras voluntarias, normas, procedimentos e praticas
harmonizadas que sao atualmente utilizadas em todo o mundo, pelos diferentes intervenientes em toda a
cadeia logistica de fornecimento global.

Entre estas regras encontram-se as famosas regras “Incoterms®2010” - regras para O comércio
internacional, as “URDG 758” - regras uniformes para as garantias bancarias a pedido, as “ISBP 745" -
praticas bancarias internacionais correntes, as “UCP 600” - regras e costumes uniformes para os créditos
documentarios, as “URBPO” - regras uniformes para as obrigacdes de pagamento bancarias e os diversos
regulamentos dos servicos da ICC para a resolucao alternativa de litigios internacionais.

OBJETIVO QUEM DEVE PARTICIPAR

Este Curso tem como objetivo fundamental assegurar a  Destinado a todos os profissionais que lidam
formacdo de profissionais com as competéncias e com transacdes de comércio internacional e que
conhecimentos das diferentes areas funcionais pretendem consolidar os seus conhecimentos
inerentes a todas as operacbes de comércio sobre cada uma das vertentes relacionadas com
internacional. o comércio global.

PUBLICACOES INCLUIDAS

Aos participantes serdo oferecidas as seguintes Publicacdées da ICC, em versao bilingue Inglés - Portugués:
Incoterms®2010; UCP 600; URDG 758; URBPO; ISBP; Regulamento de Arbitragem e Mediacao e, ainda, o
Modelo de Contrato de Compra e Venda Internacional de Mercadorias.

LocAL

Associacao Comercial do Porto | Rua Ferreira Borges, 4050-253 Porto
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M6DuULO 1 - REDACAO E NEGOCIAGAO DE CONTRATOS - O CONTRATO DE COMPRA E
VENDA INTERNACIONAL DE MERCADORIAS

A celebracdo de um contrato internacional pode revelar-se um grande risco. No entanto,
considerando a crescente globalizacdo dos mercados, os contratos transfronteiricos sao
pratica comum para quase todos os empresarios e, bem assim, para os advogados e
consultores que os assistem. Neste moddulo recordamos algumas técnicas para a
negociacao, redacdo e conclusdo de contratos, bem como algumas das clausulas tipicas
dos contratos base mais comuns nas operacdes de comércio internacional.
Apresentaremos ainda a formacao e redacé&o do contrato de compra e venda, o seu papel
no contexto de comércio internacional, a sua regulamentacdo, as convencdes
internacionais e o direito comunitario. Abordaremos igualmente o modelo de contrato de
compra e venda da ICC, que embora se apligue principalmente a exportacdo de bens
manufaturados para revenda, serve também de exemplo para outras transacoes,
contendo orientacdes fundamentais e indicacdes claras acerca de cada fase do processo:
caracteristicas gerais do contrato, ambito de aplicacdo, resolucdo do contrato, como
manter o equilibrio entre os interesses de vendedores e compradores, um conjunto
abrangente de direitos e obrigacdes, as regras Incoterms®2010, entre outros.

MoébuLo 2 - INCOTERMS®2010

As regras Incoterms® 2010 s&o utilizadas em todo o mundo por empresas importadoras e
exportadoras, no ambito de contratos de compra e venda, permitindo-lhes prevenir varios
problemas. A utilizacdo destas regras tem, por isso, efeitos sobre inumeras relacdes
comerciais emergentes da operacdo de compra e venda internacional, designadamente no
que toca as obrigacdes de celebracdo de contratos de transporte e de seguro e, bem
assim, no que toca aos respetivos documentos e responsabilidades associados. Este
modulo inclui nocdo, natureza e relevancia pratica das regras e a apresentacdo das
alteracdes introduzidas pela Ultima revisdo destas regras, em 2010, mas também as
expetativas para a edicdo das futuras regras de 2020, atualmente em fase de redacéo.

MOADULO 3 - INTRODUGCAO AS PRATICAS DE TRADE FINANCE

O essencial sobre o trade finance é perceber como se processam as operacdes
documentarias mais comuns. Agqui analisamos a guest&o do risco internacional inerente
aos diversos meios de pagamento, o papel das diversas instituicbes e protocolos
internacionais com relevancia nesta area - onde se destaca a ICC e diversos institutos por
ela desenvolvidos - e ainda, em pormenor e com recurso a analise de casos praticos
concretos, a tematica dos créditos documentarios - os documentos e praticas uniformes
ao abrigo das regras da ICC: UCP 600 (Uniform Customs and Rules for Documentary
Credits) - e as regras da ICC: URDG 758 (Uniform Rules for Demand Guarantees) e as mais
recentes URBPO (Uniform Rules for Bank Payment Obligations) e, claro, as suas
implicacdes.

MGDULO 4 - A RESOLUGAO DE LITIGIOS INTERNACIONAIS - ARBITRAGEM E MEDIAGCAO

Na atual economia globalizada, os litigios comerciais internacionais sdo um lugar-comum.
Resolver estes litigios ¢ vital para o comércio e para o investimento. E por isso
fundamental que as empresas adquiram conhecimentos basicos sobre as formas de
resolucdo alternativa de litigios. Os Servicos de Resolucdo de Litigios da ICC
desempenham essa fung¢ao crucial, disponibilizando uma variedade de procedimentos, tais
como a Mediacdo, Arbitragem, Pericia, Dispute Boards e DOCDEX. As atuais regras de
Arbitragem da ICC vao ao encontro da crescente complexidade das transacdes
comerciais atuais e da procura de maior rapidez e eficiéncia econdmica, tendo as
atualizacées mais recentes, em 2017, incluido um procedimento
de arbitragens expeditas e normas para melhorar a eficacia e
transparéncia do procedimento arbitral da ICC.
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M6buLoO 5 - VISITA A0 PORTO DE LEIXOES

O Porto de Leixbes, situado nas proximidades da cidade do Porto, e esta encarregue da
administracao dos portos do Douro, Leixdes e Viana do Castelo e da via navegavel do
rio Douro. O Porto de Leixdes € a maior infraestrutura portuaria do Norte de Portugal e
uma das mais importantes do Pais. Com 5 Km de cais, Leixdes dispde de boas
acessibilidades maritimas, rodoviarias e ferroviarias, bem como de modernos
equipamentos e avancados sistemas informaticos de gestao de navios.

MODULO 6 = CONTRATO E DOCUMENTOS DE TRANSPORTE MARITIMO

Os contratos de transporte maritimo sdo, na sua grande maioria, internacionais e, por
conseguinte, colocam assiduamente um problema de determinacédo do Direito
aplicavel. Neste modulo ser&do apresentadas as fontes internacionais e nacionais que
regulam os contratos de transporte maritimo (contrato de compra e venda de navio,
contrato de transporte de mercadorias, contrato de fretamento);, questdes da
responsabilidade dos operadores de transporte maritimo, as obrigacdes do carregador
e do transportador, os seguros maritimos; contencioso e arbitragem maritimos;
créditos, privilégios e garantias maritimas; o regime da Convencado de Bruxelas, a
convencao de Genebra de 1980 e o contrato internacional multimodal; bem como os
varios tipos e funcdes dos documentos de transporte maritimo, i.e. do conhecimento
de carga.

MODULO 7 = CONTRATO E DOCUMENTOS DE TRANSPORTE RODOVIARIO E AEREO

Para além do transporte maritimo, é quase inevitavel que uma operacdo de comeércio
internacional recorra também a outro modo de transporte, designadamente ao
transporte rodovidrio. Por isso, € fundamental incluir na formac¢do sobre os
procedimentos de transporte internacional de mercadorias, nocdes basicas sobre a
formacdo do contrato de transporte terrestre de mercadorias e, bem assim, das suas
regras fundamentais. Faremos pois referéncia as principais fontes especificas, a
legislacdo nacional, o Decreto-lei n.2 239/2003, a Convencdo de Genebra de 1956
(CMR) e ao Protocolo de Emenda. Trataremos de clarificar ainda a forma, o conteudo e
as funcdes desempenhadas pelos documentos de transporte rodoviario, as guias de
transporte, bem como os limites da responsabilidade dos transportadores.

Mo6bpuLo 8 - A CERTIFICACAO DE QUALIDADE DA MERCADORIA

Todas as operacdes de importacdo e exportacdo acarretam riscos, entre os quais esta
o risco relacionado com a mercadoria, sendo por vezes dificil as partes assegurar que a
mercadoria embarcada esta conforme as especificacdes definidas e acordadas no
contrato comercial base. Assim, € da maior importancia o controlo de qualidade da
mercadoria por parte de inspetores devidamente qualificados para o efeito. Neste
capitulo analisamos em pormenor como se processa esta operacdo que inclui as
inspecdes pré-embarque, inspecdes durante a producdo e inspecdes finais e, ainda, a
assisténcia a contentorizacdo ou descontentorizardo da mercadoria.
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MO6DULO 9 - PRATICAS DE SEGUROS INTERNACIONAIS DE MERCADORIAS

Ao contratar um seguro para o transporte de mercadorias, pretende-se salvaguardar
um abrangente ndmero de riscos que podem ocorrer durante o transporte das
mercadorias. Neste mddulo, vamos apresentar as vantagens dos diferentes niveis de
cobertura, para uma simples viagem ou para expedicdes regulares; a protecdo dos
interesses de todos os intervenientes na atividade comercial;, ajudar a identificar os
bens e os interesses envolvidos nas operacdes de comércio internacional que
necessitam de ser protegidos e quais os tipos de riscos associados, bem como os
principais fatores de avaliacdo do risco (tendo em conta o tipo de mercadoria, tipo de
transporte, embalagem, etc). Serdo ainda abordadas as melhores e mais recentes
praticas internacionais, as condicdes definidas nas ‘Institute Cargo Clauses’ (2009) que
vieram substituir as normas iniciais, datadas de 1982, utilizadas pela generalidade das
congeéneres,

Mo6bpuLo 10 - A CERTIFICACAO DE ORIGEM

Neste modulo vamos falar da origem das mercadorias: a nocdo de origem e sua
importancia nas trocas internacionais; as fontes normativas sobre origem das
mercadorias e as varias regras sobre a origem preferencial e n&o preferencial, a
certificacdo da origem das mercadorias e a verificacdo e o controlo das provas de
origem das mercadorias. O papel dos Estados e das instituicdes.

Mo6bpuLo 11 - PROCEDIMENTOS E REGIMES ADUANEIROS

Todas as operacdes de movimentacdo internacional de mercadorias exigem o
cumprimento de formalidades que podem ser de diversas naturezas (verificacdo da
conformidade com normas legais, obtencdo de licencas, etc.). Partindo destas
necessidades basicas e da funcdo do Despachante Oficial, este capitulo ensina como
utilizar os mecanismos aduaneiros e como preparar a logistica da operacdo de
comeércio internacional. Quais as formalidades a chegada e a saida das mercadorias, o
desalfandegamento, o sistema harmonizado e a nomenclatura, os diferentes regimes
aduaneiros e o regime geral do Codigo Aduaneiro Comunitario e Pauta Aduaneira.

O COMERCIO INTERNACIONAL E IMPORTANTE! PORQUE?

“ Companies that trade are more
competitive—and create more and better
paid jobs. That’s why trade matters...

ICC will do all it can to urge G20 leaders
to take the strongest possible stance
on maintaining open markets.

Protectionism is no path to progress.”

JOHN DANILOVICH
Secretary General, International Chamber of Commerce

INTERNATIONAL
CHAMBER _—
OF COMMERCE @iccwbo #TradeMatters
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DIA 1| 18 OUTUBRO

09.00

09.30

10.45

1.15

11.30

15.30

16.00

16.15

17.30

18.00

Registo de Participantes

Médulo 1: Redacdao e Negociacdo de Contratos - o Contrato de Compra e
Venda Internacional de Mercadorias

Manuel Liberal Jerénimo | PLMJ

Mdédulo 1: Caso Pratico

Coffee Break

Mdédulo 2: Incoterms®2010
Sara Romano de Castro | ICC Portugal

Moédulo 2: Caso Pratico

Mdédulo 3: Introducédo as Praticas de Trade Finance
Antdnio Monteiro Neves | Novo Banco

Mdédulo 3: Caso Pratico
Coffee-Break

Moédulo 4: A Resolucdo de Litigios Internacionais: Arbitragem e Mediacéao
Filipa Cansado Carvalho | PLMJ

Mdédulo 4: Caso Pratico

Encerramento

DIA 2 | 19 OUTUBRO

09.00

09.30

10.30

11.00

15.45

16.15

16h30

17.30

18.00

Mdédulo 5: Visita ao Porto de Leixdes (saida da Associacdo Comercial do Porto)

Recec¢ao no Centro de Formacao do Porto de Leixdes
Apresentacao do Porto de Leixdes

Visita ao Centro de Coordenacao de Navios
Visita drea portuaria, Portaria e Plataforma Logistica

Final da visita

Mdédulo 6: O Contrato e os Documentos de Transporte Maritimo
Ana Cristina Pimentel | Ana Cristina Pimentel & Associados

Mdédulo 6: Caso Pratico
Coffee Break

Mdédulo 7: O Contrato e os Documentos de Transporte Rodoviario e Aéreo
Ana Camacho Soares | Legal Minds

Mdédulo 7: Caso Pratico

Encerramento
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DIA 3 | 20 OUTUBRO

09.30 Mdédulo 8: A Certificacdao de Qualidade da Mercadoria
Ana Oliveira | SGS Portugal

10.30 Mdédulo 8: Caso Pratico
11.00 Coffee-Break
11.15 Modulo 9: Praticas de Seguros Internacionais de Mercadorias

Antdnio Antunes Martins | Formador

12.15 Mddulo 9: Caso Pratico
1300A|m0c0 ................................................................................................................................................
14.30 Mddulo 10: A Certificacdo de Origem
Jodo Paes Cabral | Cdmara de Comércio e Industria Portuguesa
15.30 Mddulo 10: Caso Pratico
16.00 Coffee Break
16.15 Mdédulo 11: Procedimentos e Regimes Aduaneiros

Jodo Magalhdes | Jodo Magalhdes - Despachante Oficial

17.15 Moédulo 11: Caso Pratico
17.45 Perguntas & Respostas
18.00 Encerramento

INSCRICAO

> Estudantes / Professores: 300€

> Membros da ICC Portugal: 400€

> Membros da CCIP, Ass. Comercial do Porto, AEP, APAT, AGEPOR, CCP, CAP, CIP e ODO: 600€
> Nao membros: 800€

A inscricdo € isenta de IVA e inclui documentacdo de apoio, coffee-breaks, almocos e as 7 publicacdes da ICC, abaixo.

Local: Associacdo Comercial do Porto | Rua Ferreira Borges, 4050-253 Porto
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Garanta o seu lugar, preenchendo e submetendo o formuldrio de inscricdo online. O pagamento da inscricdo
deverd ser efetuado por transferéncia bancaria para: Banco Millennium BCP | IBAN: PT50 0033 Q000 0013 3735
3560 5, no momento da inscricdo e o comprovativo enviado para geral@icc-portugal.com - aguando do
pagamento, pedimos que identifique a empresa e o colaborador.

PoLITICA DE CANCELAMENTO:

Em caso de cancelamento que seja comunicado, por escrito, até 15 dias antes do Curso, sera
cobrado 50% do montante da inscricao respeitante a despesas administrativas. Apds esta
data ndo serd efetuado qualquer reembolso, sendo cobrado 100% do valor da inscricdo. No
entanto, a inscricdo poderd ser transferida para outra pessoa da mesma empresa ou #TradeMatterS
organizacdo sem qualquer custo adicional, desde que a transferéncia seja comunicada para

geral@icc-portugal.com até 2 dias antes do inicio do evento. for jobs | for growth | for all
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